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BIMET MEDICINALE DHE AROMATIKE

NE SHQIPERI: NJE MUNDESI E SIGURT
INVESTIMI

Shqipéria éshté e pasur me Bimé Mjekésore dhe Aromatike (BMA) autoktone me mbi 360
specie té identifikuara. Eksportet nga ky sektor kané pérjetuar rritje té géndrueshme dhe né
vitin 2019 kapnin shifrén prej 41 milion dollaré Amerikan eksporte té BMA-ve dhe 6.5 milion
dollar Amerikan vajra esencialé. Eshté vlerésuar se deri né 35% e té ardhurave té familjeve rurale
vijné nga sektori i BMA-ve me mbi 100,000 njeréz té pérfshiré né sektor, shumica e te ciléve
jane pjesé e grupeve té margjinalizuara si té rinjte, graté dhe té moshuarit.

Cfaré éshté kultivimi komercial?

Gjaté viteve té fundit né Shqipéri éshté rritur kultivimi komercial (‘kultivimi’ né vijim), si njé
alternativé ndaj vjeljes né gjéndje té eger, vecanérisht pér bime té tilla si sherebela, rozmarina,
livando, trumza, rigoni, lemonverbena si dhe té tjera.

Kultivimi né njé mjedis mé té formalizuar ferme sherben si njé platformé per eksportuesit pér te
investuar né partneritete dhe shérbime mbéshtetése pér fermeret e tyre. Ky investim i ndihmon
eksportuesit té kontrollojné mé miré zinxhirin e tyre té ofertes, duke kontrolluar se ¢faré mbillet né
toke, si menaxhohet, si mblidhet dhe si trajtohet pas vjeljes. Né kété raport tregohet se si kontrolli
mé i madh i ofertés permes kalimit drejt qasjes sé kultivimit mund té cojé né njé seri rezultatesh
pozitive shogerore dhe komerciale.

Njé element kyc i kultivimit éshté ofrimi i produkteve dhe shérbimeve té integruara pér
fermerét, pér shembull shérbimet késhillimore agronomike (ekstensioni bujgésor). Ky éshté njé
krahasim i drejtpérdrejté, ose njé zévendésim i shérbimit keshillimor pér ekstensionin i ofruar
nga Drejtoria e Bujgésisé (DB) i cili bazohet né njé raport té vlerésuar prej 2,000 fermerésh pér
secilin specialist té ekstensionit. Ndérsa sipas modelit té kultivimit, ky raport éshté shumé me i
vogél, né disa raste vetém 50 fermeré pér ¢do agronom.

Eksportuesit i ndihmojné dhe investojné né nje seré shérbimesh pér fermerét dhe ndihmojné
pér té périmirésuar konsitencén, siguring, sasiné dhe cilésiné e furnizimit (shih figurén 1). Niveli
dhe diversiteti i sherbimeve té ofruara éshte fleksibél dhe né pérputhje me nivelin e angazhimit
né komunitet dhe nivelin e riskut té pranueshém pér eksportuesit. Furrat e tharjes jané hapi
i paré kryesor pér ¢do investim né kultivimin komercial dhe pér kété arsye jané theksuar né
jeshile.
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Figura 1: Shérbimet gé Eksportuesit mund t'u ofrojné furnitoréve té tyre
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Kultivimi éshté fleksibél dhe mund té pérshtatet me lloje dhe nivele té ndryshme risku

Pér eksportuesit gé déshirojné té kalojné te kultivimi, gasja éshté fleksibél dhe mund té pérdoret
né ményra té ndryshme me nivele té ndryshme té kostove fillestare té investimit dhe riskut.

Strategjité e méposhtme jané identifikuar gjaté intervistave si qasje pér uljen paraprakisht té
kostove fillestare dhe té risqeve té kultivimit, duke shérbyer né té njéjtén kohé edhe si njé oferté
térhegése pér fermerét pér t'u regjistruar né programin e eksportuesit:

Ne fillim té sezonit, eksportuesi vleréson madhésiné e tokés,
Sigurimi i vendndodhjen, gasjen, aksesi me sistemet e ujitjes etj. dhe
shérbimit me arritjet e fermeréve pér te zhvilluar njé paketé me sherbimet
pérkatése gjate sezonit. Kostot e késaj pakete mbulohen
‘'né natyré’ kur mblidhet prodhimi. Pér té zvogeluar riskun,
disa eksportues marrin njé parapagim né para deri né 50%
né fillim te sezonit.
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Disa eksportues té tjeré e mbulojné koston e shérbimit
Integrimi pérmes zvogélimit té marzheve té tyre operative ose pérmes
i kostove rugjtjes strategjike té produktit deri né até periudhé té
Tz vitit kur ¢mimet e tregut jané mé té favorshme pér ta.

. Ulja e cmimeve pér fermerét nuk shihet si njé opsion i
operativ zbatueshém fillimisht pér té mbuluar koston e shérbimeve
nése fermerét nuk mund té shohin pérfitime dhe fusha té
tjera angazhimi né komunitetin e tyre.

Shérbimet Kjo ndodh né rastet kur eksportuesi kérkon gé fermeri té
e pagesés paguajé pér shérbime té caktuara né kohén e ofrimit té

. a e tyre gjaté gjithé sezonit. Kjo shpesh lidhet me shérbimet
ne baze .te gé ofrohen ose qé pérdorin pajisje nga palé té treta, si pér
konsumit shembull Iéshimi me gira i makinerive.




Pérfitimet kryesore qé rrjedhin nga kultivimi

“Né pérgjithési, kultivimi na ka dhéné mundeésiné pér té shitur vellime mé té médha produktesh dhe
me cilési mé té larte, por ajo qé éshté me e réndesishmja, kultivimi ka pérmirésuar koherencén dhe
géndrueshmeériné e ofertés tone"-Biobes.

1. Rritja e xhiros pér biznesin né pérgjithési

Investimi né aktivitetet kultivuese mund té cojé né rritjen e xhiros pér eksportuesit.
Kjo rritje do té nxitet nga kombinimi i véllimeve té rritura té prodhimit, klasifikimit té
cilésiseé, ¢mimit té lidhur me cilésiné dhe uljes sé humbjeve né periudhén pas vjeljes sé
prodhimit. Biobes e ka rritur sigurimin e biméve té kultivuara né menyré komerciale né
krahasim me vjeljen e egér nga 15% né vitin 2018 né 20% né vitin 2019. Gjaté sé njejtés
periudhé, biznesi pati njé rritje prej 26% té shitjeve gé erdhi me shume si rezultat i rritjes
sé véllimeve sesa nga ¢cmimet.

2. Cilésia e pérmirésuar sjell cmime mé té larta dhe redukton ankesat

Eksportuesit mund té presin té shohin pérmirésime té vazhdueshme né cilésiné e
kulturave té mbledhura. Pérmirésimet né klasifikimin e cilésisé ¢ojné né ¢mime me té
larta pér eksportuesit, pér shembull, mesatarisht né teé gjitha produktet BMA, produktet
e Kategorisé 1 kané njé ¢mim 20% mé té larté se produktet e Kategorisé 2. Kjo shpesh
rrjedh nga vetité e pérmirésuara té konvertimit pér blerésit fundoré. Pér shembull, éshté
raportuar se kultivimi i sherebelés, dhe jo mbledhja e egér e saj né natyré, rrit ndjeshém
pérmbajtjen e vajit né kété bimé, duke krijuar késhtu mundési pér pérdorimin e vajit
thelbésor dhe térhegjen e blerésve.

Pérmirésimi sa i takon cilésisé éshté i dukshém edhe duke iu referuar numrit té
refuzimeve ose ankesave pér cilésiné e produkteve nga ana e blerésve. Blerésit shpesh
i léshojné nje memo krediti eksportuesit dhe pastaj ¢mimi i produkteve té refuzuara
zbritet nga faturat pasuese. Kéto pérmirésime né cilési mund t'i atribuohen kombinimit
té shérbimeve dhe produkteve té ofruara né kuadrin e gasjes sé kultivimit.

Shembull né lidhje me
reduktimin e ankesave pér cilésine

Para vitit 2018, para se Biobes té fillonte té zgjerohej né aspektin e kultivimit, ankesat
pér cilésiné pérfagésonin 5% té shitjeve. Qé kur éshté futur né pérdorim metoda e
kultivimit, kjo éshté ulur né vetém 2%. Ndérkohé qé né shikim té paré kjo mund té
duket si njé ulje e vogél, ajo éshté domethénése kur pérkthehet né xhiro absolute
pér eksportuesit, vecanérisht kur merret parasysh shkalla relativisht e madhe e
operacioneve té tyre, si dhe marzhet standarde operacionale pér eksportuesit qé
variojné nga 10% deri né 15%.




3. Humbja mé e pakét pas vjeljes sé prodhimit con né uljen e konsiderueshme
té kostos

Neé nivel sektori, trajtimi i dobét i kulturave pas vjeljes sé tyre ka cuar tradicionalisht deri
né 40% humbje té produkteve gé shpesh bie né kurriz té vjelésve. Arsyeja kryesore pér
kéto humbje rrjedh nga pajisjet dhe teknologjia e kufizuar e tharjes, vecanérisht né nivel
té lokalizuar. Blerésit nderkombétarée shpesh u kérkojné eksportuesve té demonstrojné
kapacitetet e tyre tharése gjaté vizitave inspektuese né Shqipéri si njé parakusht pér
t'i furnizuar ata. Tharja tradicionale né diell zakonisht béhet né shtresa plasmasi mbi
dysheme ose mbi guré né male dhe magazinimi i mépasshém béhet zakonisht né
ambientet e brendshme té shtépive té vjelésve. Kjo rrit né menyré drastike mundésiné
e prishjes dhe ndotjes, e cila nga ana tjetér paraget risqe té konsiderueshme pér blerésit
dhe, né fund té fundit, pér konsumatorét fundore.

Shembull ge tregon arsyen pérse furrat e
tharjes jane vendimtare per suksesin e kultivimit

Qé nga instalimi i furrés sé tharjes (furré tharrje e instaluar jo tek ambjentet e
eksportuesit por prané pikave rajonale, prané fermeréve) me kapacitet 40 m2 né
Tepelené, Biobes ka patur njé ulje té kostove té transportit me 2 - 3 heré né objektin e
tyre gqendror né Lushnjé. Kjo ka ndodhur pér shkak té zvogélimit té peshés dhe véllimit
té BMA-ve té thara kundrejt BMA-ve té freskéta. Biobes deklaron se investimi i tyre
pér furrat e tharjes sé lokalizuar prané fermeréve ka gené shumé i réndésishém pér
uljen e humbjeve pas vjeljes. Ata vlerésojné se deri né 70% e pérfitimeve qé lidhen me
kultivimin rrjedhin nga investimi né furrat e tharjes sé lokalizuar. Biobes gjithashtu
beson se pérfitimet sociale qé rrjedhin nga investimi né shérbimin e kultivimit né
nivelin e komunitetit lokal kané ndihmuar ndjeshém né pérmirésimin e marrédhénieve
me fermerét. Pér shembull, né Tepelenég, investimi i Biobes né fushén e kultivimit ka
krijuar 19 vende té reja pune dhe vierat e paguara pér fermerét jané rritur me 15 - 20%.
Ky angazhim i pérmirésuar me fermerét vlerésohet té keté kontribuar né ményré té
konsiderueshme né siguriné e ofertés sé Biobes dhe, pér kété arsye, né véllimet e tyre
te pérgjithshme.
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"Nése nuk keni furré tharjeje,
atéheré nuk duhet té punoni né kété sektor!"

"Furrat e tharjes jané thembra e Akilit
pér gasjen e kultivimit té BMA-ve"

. e . . Intervisté me pronarin e AgroMap.
Intervisté me pronarin e Biobes. P g P
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Si pjesé e komponentit gendror té kultivimit, zbatimi i teknologjive té pérmirésuara te tharjes
si né nivel gendror ashtu edhe lokal siguron pérfitime té konsiderueshme komerciale si pér
eksportuesin ashtu edhe pér fermerin.

4, Sezonaliteti i zgjatur pérmiréson koherencén e ofertés dhe
té pozicionit me blerésit

Sezonaliteti i praktikave té vjeljes gjéndje té egér shpesh éshté i kufizuar né muajt e
tharjes nga korriku né nentor. Tradicionalisht kur vjelja né gjendje té egér ka ndodhur
jashté késaj periudhe kohore sezonale, éshté véerejtur njé ulje e ndjeshme e cilésisé sé
biméeve pér shkak té kushteve teé papérshtatshme té tharjes dhe magazinimit, gje gé
nga ana tjeter ka dobésuar edhe konkurrencen e eksportuesit. Pas pérqafimit té qasjes
sé kultivimit, dhe né vecanti pas investimeve pér impiantet e tharjes sé lokalizuar,
eksportuesit tani jané né gjendje té eksportojné BMA gjaté gjithé vitit. Ky sezonalitet i
zgjatur i bashkohet nivelit mé té larté té koherencés dhe rregullsisé sé furnizimit gé ka
ndihmuar né rritjen e ofertés sé Biobes pér blerésit aktualé dhe té rinj.

5. Marrédhéniet e reja me blerésit dhe ripozicionimi me blerésit ekzistues

Kapaciteti i pérmirésuar pér té gené né gjendje pér té furnizuar né ményré té
vazhdueshme, pér 12 muaj té vitit me produkte té njé sasie e cilésie mé té miré, e
transformon pozicionin konkurrues té eksportuesve brenda tregjeve ndérkombétare.
Kjo éshte e dukshme jo vetém ne véllimet mé té meédha te shitjeve pér klientét ekzistues,
por edhe né numrin e marrédhénieve té reja me blerésit gé mund té sigurohen nga
eksportuesit.

6. Mundésité pér tu zgjeruar dhe pérditésuar né zinxhirin e vlerés
Ndérsa eksportuesit e pérdorin kultivimin si njé platformé pér rritjen e biznesit té tyre,

kjo paraget njé séré mundésish edhe pér té pérshkallézuar, si dhe pér té investuar né
perditésimin e aktiviteteve te tyre brenda zinxhirit te vlerés.

Shembull per te ilustruar rritjen e portofolit
dhe ripozicionimin me bleresit

Né vitin 2018 Biobes kishte 15 marrédhénie me blerésit né Gjermani, Austri, Hungari,
Greqi, Magedoniné e Veriut, Bullgari dhe Izrael. Né vitin 2019 Biobes siguroi 3
marrédhénie té reja me blerés, 2 né Gjermani dhe 1 né Austri. Biobes gjithashtu
raporton se pérfitimet qé lidhen me modelin e kultivimit i kané ndihmuar ata pér té
ngritur pozicionin e tyre me disa blerés nga statusi i furnitorit dytésor ose tretésor,
shpesh i quajtur rezervé, né furnitor té preferuar me disa blerés. Kohét e fundit, Biobes
ka zhvilluar produkte té reja me njé nga blerésit qé nuk e sheh mé Shqipériné si furnitor
me cilési té dobét.




Faktoret vendimtare te suksesit

Demonstrimi i stimujve mé afatgjaté

“Lokalizimi” i produkteve dhe
shérbimeve

Angazhimi i fermeréve kryesoré pér té
kryer verifikimin fillestar, monitorimin
dhe ofrimin e shérbimeve mbéshtetése

Pérdorimi i teknologjisé sé tharjes
si njé shérbim gendror

Investimi né burimet e brendshme
njerézore

Diversifikimi i produktet dhe
ofertat té shérbimeve




